
 

 

 
 

Sales Manager DACH (100 %) 
   

 
 
Wir sind ein renommiertes Schweizer Unternehmen in der Textilbranche und produzieren seit 1864 
hochwertige Frottierwäsche im Glarnerland. Mit unserer Premium-Marke «weseta switzerland» 
beliefern wir Fachhändler, Warenhäuser sowie ausgewählte Partner im In- und Ausland. 
 
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir eine engagierte und verkaufsstarke Persönlichkeit mit Gespür für 
hochwertige Marken, Kundenbeziehungen und den Premiumbereich. 
 
Ihre Hauptaufgaben: 
• Betreuung und Weiterentwicklung unserer Kunden im DACH-Markt 
•  Verantwortung für definierte Kundenaccounts sowie Mitbetreuung von Schlüsselkunden 
•  Planung und Durchführung von Kundenbesuchen im In- und Ausland 
•  Ausbau bestehender Kundenbeziehungen sowie Akquisition von Neukunden 
•  Erarbeitung und Umsetzung von Verkaufs- und Marktmassnahmen 
•  Erstellung von Offerten sowie Nachverfolgung von Kundenprojekten 
•  Analyse von Verkaufskennzahlen und Marktpotenzialen 
•  Unterstützung unserer Markenpräsenz am POS 
•  Durchführung von Kundenschulungen und Teilnahme an Messen und Kundenevents 
 
Ihr Profil: 
• Erfahrung im Verkauf oder Key Account Management, idealerweise im Premium- / Lifestylebereich 
• Freude am persönlichen Kundenkontakt sowie an regelmässiger Reisetätigkeit 
• Selbständige, strukturierte und zuverlässige Arbeitsweise 
• Kommunikationsstärke und sicheres, gepflegtes Auftreten  
• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Sprachen von Vorteil 
• Verständnis für hochwertige Produkte, Design und Markenwelten und Interesse an Wohntextilien 
 
Wir bieten: 
• Eine vielseitige Tätigkeit mit Verantwortung und Entwicklungsmöglichkeiten  
•  Ein motiviertes Team mit kurzen Entscheidungswegen 
•  Attraktive und zeitgemässe Anstellungsbedingungen 
•  Die Möglichkeit, die Zukunft einer traditionsreichen Schweizer Marke international mitzugestalten  
 
Wir freuen uns auf Ihre vollständige schriftliche Bewerbung unter jobs@weseta.ch.  
Frau Anita Borschberg steht Ihnen bei Fragen unter 055 642 61 00 gerne zur Verfügung. 

 


